
Simona Bandini-Wesolowski
Die Betreuung unabhängiger Finanzberater gehört seit ihrem
Einstieg bei Fidelity vor über 2 Jahren zu den Aufgaben von
Sales Managerin Simona Bandini-Wesolowski. Bei dieser
vielseitigen Tätigkeit hilft es ihr natürlich, vorher in ver-
schiedenen internationalen Unternehmen ebenfalls als
Sales Managerin gearbeitet zu haben. Zudem hatte sie
Gelegenheit, ihre bisherigen Berufserfahrungen für mehrere
Jahre im Ausland zu sammeln.

Oliver Rahe
Als Sales Manager für Finanzdienstleister ist Oliver Rahe
seit über 2 Jahren bei Fidelity und dabei verantwortlich für
die großen Makler-Pools – eine Aufgabe, die zahlreiche
Aspekte beinhaltet. Bei seiner Arbeit hilft es dem gelernten
Bankkaufmann natürlich sehr, selbst jahrelang bei verschie-
denen großen, internationalen Banken – und in unter-
schiedlichen Bereichen dieser Unternehmen – tätig gewe-
sen zu sein.

Luis M. Caceres
Seit über 5 Jahren ist Luis M. Caceres bei Fidelity, und seit 
1,5 Jahren gehört er dem Versicherungsteam von Fidelity
an. Seine – teilweise im Ausland gesammelten – Kennt-
nisse in der Abwicklung und im Servicebereich bringt er
dabei genauso ein, wie seine mehrjährigen Berufserfah-
rungen auf dem Versicherungssektor. Von diesem Wissen
profitiert er nun täglich in seinem vielschichtigen Auf-
gabenbereich – der direkten Betreuung von Lebensver-
sicherern innerhalb des Versicherungsbereichs von Fidelity.
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„Es gibt viele Fondsgesellschaften – der Mehrwert von Fidelity besteht in der direkten
und persönlichen Unterstützung seiner Kunden.“

WIR SIND IN IHRER NÄHE!
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Stadt Veranstaltungstermin Veranstaltungsort Adresse Telefon

Berlin Dienstag 14.11.2006 Hotel Spreebogen Alt-Moabit 99 10559 Berlin 030/399 20 - 0

Hamburg Mittwoch 15.11.2006 SIDE Hotel Drehbahn 49 20354 Hamburg 040/309 99 - 0

Bremen Donnerstag 16.11.2006 Atlantic Hotel Galopprennbahn Ludwig-Roselius-Allee 2 28329 Bremen 0421/333 00 - 0

Osnabrück Dienstag 21.11.2006 Steigenberger Hotel Remarque Natruper-Tor-Wall 1 49076 Osnabrück 0541/60 96 - 0

Magdeburg Mittwoch 22.11.2006 Historischer Herrenkrug (Parkhotel an der Elbe) Herrenkrug 3 39114 Magdeburg 0391/85 08 - 0

Dresden Mittwoch 15.11.2006 The Westin Bellevue Große Meissner Straße 15 01097 Dresden 0351/805 - 0

Leipzig Donnerstag 16.11.2006 Lindner Hotel Hans-Driesch-Straße 27 04179 Leipzig 0341/44 78 - 0

Kronberg Dienstag 21.11.2006 Villa Mumm Kastanienhöhe 1 61476 Kronberg 06173/509 - 34 26

Kassel Mittwoch 22.11.2006 Ramada Hotel Kassel City Centre Baumbachstraße 2/Stadthalle 34119 Kassel 0561/78 10 - 0

Köln Donnerstag 23.11.2006 Best Western Premier Hotel (Park Consul) Clevischer Ring 121–123 51063 Köln 0221/96 47 - 0

München- Dienstag 14.11.2006 Holiday Inn Inselkammerstraße 7–9 82008 München- 089/6 66 91 - 0

Unterhaching Unterhaching

Nürnberg Mittwoch 15.11.2006 Nestor Hotel Nürnberg Bucher Straße 125 90419 Nürnberg 0911/34 76 - 0

Mannheim/ Donnerstag 16.11.2006 Nestor Hotel Ladenburg Benzstraße 21 68526 Mannheim/ 06203/939 - 0

Ladenburg Ladenburg

Freiburg Dienstag 21.11.2006 Mercure Hotel Freiburg an den Thermen An den Heilquellen 8 79111 Freiburg 0761/49 08 - 0

(jetzt Dorint Resorts Freiburg)

Ludwigsburg Donnerstag 23.11.2006 Nestor Hotel Ludwigsburg Stuttgarter Straße 35/2 71638 Ludwigsburg 07141/967 - 0
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VERANSTALTUNGSKALENDER REGIONALE FIDELITY ROUNDTABLES 4. QUARTAL 2006

JAHRESÜBERSICHT TERMINE 2006

1. Quartal  14.02. – 24.02.2006
2. Quartal  23.05. – 01.06.2006
3. Quartal  Fußballweltmeisterschaft 
4. Quartal  14.11. – 23.11.2006

AGENDA REGIONALE FIDELITY ROUNDTABLES 4. QUARTAL 2006

9.30 – 10.00 Uhr   Begrüßungskaffee
10.00 – 11.00 Uhr   Fidelity update
11.00 – 12.00 Uhr   Target Funds: neue Tranchen & neue Tools zur Verkaufsunterstützung 

Globale Fondsneuheiten bei Fidelity 
12.00 – 12.45 Uhr   Lunch
12.45 – 13.30 Uhr   Wie können wir zu Ihrem Geschäftserfolg beitragen?
13.30 – 14.00 Uhr   Offene Diskussionsrunde 
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